
TITRE PROFESSIONNEL
MANAGER D’UNITÉ MARCHANDE

F O R M A T I O N

www.camasformation.fr
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400 heures, varie en apprentissage 
et en contrat de professionnalisation

Public concerné 
Toute personne souhaitant devenir chef de rayon, 
manager de surface de vente, responsable de boutique  

Pré-requis et conditions d’admission  
Niveau 4 obtenu

Niveau de formation  
5

RNCP   
32291

Validation 
Titre professionnel 

Lieu 
En alternance 
 

Objectifs
Valider les blocs de compétences suivants :
• Développer la dynamique commerciale de l’unité 

marchande dans un environnement omnicanal
• Optimiser la performance économique et la 

rentabilité financière de l’unité marchande
• Manager l’équipe de l’unité marchande
• Réaliser les travaux administratifs courants d’une 

structure
• Assurer l’accueil d’une structure

• Gestion et animation d’équipe
• Gestion des stocks et des gammes de produits
• Optimisation des ventes et de la rentabilité 
• Etablissement des comptes de résultats prévisionnels et suivi des indicateurs
• Présentation marchande des produits

Programme

+  Méthode pédagogique active et innovante permettant aux apprenants d’être 
acteurs de la formation

+  Formateurs professionnels du métier pour vous apporter une réelle expertise

+  Des formations complètes et un réseau d’entreprises partenaires pour faire 
décoller votre carrière.
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